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Sobre el curso:

La expansion de los negocios transfronterizos esta asociada a la creciente importancia que para el de-
sarrollo de la actividad empresarial presenta la regulacién del comercio internacional. Las operaciones
transfronterizas en el entorno global se caracterizan por la presencia de peculiares riesgos e incerti-
dumbres ligados a la coexistencia de una pluralidad de ordenamientos y jurisdicciones nacionales, pero
también destaca el progresivo desarrollo de mecanismos especificos para hacer frente a esas exigen-
cias. Esa transformacion se manifiesta en la evoluciéon de los ordenamientos nacionales y el impacto de
los procesos de integracion, asi como en el creciente desarrollo de la normativa internacional y trans-
nacional, la adaptacién de la practica negocial y el recurso a mecanismos alternativos de soluciéon de
controversias.

| Adquiera una formacion que le permita enfrentarse a los riesgos e incertidumbres estructu-
rales que caracterizan los Negocios internacionales. Consecuentemente, se procurara: por un
lado, ofrecer mecanismos que permitan la identificacion, analisis y tratamiento de los riesgos
propios del comercio internacional; y, por otro, familiarizar al alumno con una realidad propia
y distinta, el comercio internacional.

[ | A través de sus clases online, poseerd un caracter tedrico y practico con la resoluciéon de casos
practicos reales.

[ | Obtener un conocimiento general del régimen juridico interno e internacional y europeo de
las relaciones comerciales internacionales.

DIRECCION:
Fecha de inicio: 20 /11/ 2023 Alfonso Ortega Gimé-
Duracion: 14 semanas nez

Profesor Titular de Derecho
Horas lectivas: 120 horas. Internacional Privado, Univer-

sidad Miguel Hernandez de
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;. Por qué estudiar este curso con Ti-
rant?
La mejor formaciodn juridica especializada

En un mundo globalizado donde las fronteras se difuminan cada vez mas, estudiar Derecho de
los negocios internacionales se ha vuelto una obligacién para las empresas que tratan habi-
tualmente con organizaciones que estan en otros paises. Tener conocimientos sobre derechos
internacionales se ha vuelto imprescindible si quieres operar mas alla de tus fronteras sin tener
gue enfrentarse a los temidos conflictos internacionales.

Para una empresa puede resultar realmente catastrofico prescindir de un experto en derecho
internacional, ya que operar en distintos paises sin conocer su jurisdiccion, fiscalidad o legali-
dad puede resultar en grandes problemas. Para que esto no ocurra, las empresas se cubren las
espaldas contratando expertos, tanto internos como externos, para operar de forma segura. Es
por eso por lo que estd especializacion de asesoria juridica es cada vez mas demandada ante un
mundo cada vez mas globalizado.
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Objetivos:

Ofrecer una formacion especializada y emi-
nentemente practica sobre Derecho de los

negocios internacionales.

Que los alumnos no sélo adquieran o forta-
lezcan sus conocimientos sobre la materia,
sino que sean capaces de aplicar dichos co-
nocimientos en su practica diaria nada mas

terminar el Curso.

Dirigido a:

Abogados, Asesores de empresas, Directivos de
las empresas con presencia o en fase de expan-

sion internacional.




Programa académico

B MODULO 1. ACCESO A LOS MERCADOS

EXTERIORES.

Prof. Responsable: ANTONIO GIMENEZ MORERA
1 - El concepto de internacionalizacion.

2.- Elentorno internacional.

3.- Causas del comercio internacional.

comercio

4.-Ventajas competitivas del

internacional.
5.- Tendencias del comercio internacional.
6.- Crecimiento de losintercambiosinternacionales.

7.- Planes de Marketing para la internacionalizacion.

MODULO2. CONTRATACIONMERCANTIL

INTERNACIONAL.
Prof. Responsable: ALFONSO ORTEGA GIMENEZ
1.- Andlisis de los elementos bésicos de la

contratacion mercantil internacional y de los

principales riesgos asociados a las principales
modalidades contractuales internacionales.
2.-Analisisy redacciondelclausuladode uncontrato
de Compraventa internacional de mercaderias.

3.- Analisis y redaccion del clausulado de un
contrato de Agencia comercial internacional.

4.~ Andlisis y redaccion del clausulado de un

contrato de Concesion o Distribucion comercial
internacional.
5.- Analisis y redaccion del clausulado de un

contrato de Joint Venture internacional.

MODULO 3. RESOLUCION JUDICIAL

INTERNACIONAL DE CONTROVERSIAS.
Prof. Responsable: ALFONSO ORTEGA GIMENEZ
1.- Regimenes de competencia judicial
internacional en el sistema espanol de derecho
internacional privado ().

judicial

2.- Regimenes de competencia

internacional en el sistema espanol de derecho
internacional privado (I1).

3.- Obligaciones contractuales internacionales.

MODULO 4. ARBITRAJE COMERCIAL
INTERNACIONAL.

Prof. Responsable: ANA FERNANDEZ PEREZ

1.- Configuracion de la actividad arbitral.

2.- Convenio arbitral.

3.- Procedimiento arbitral.

4.~ Ley aplicada por los arbitros al fondo de la
controversia.

5.- Intervencion del juez en el procedimiento
arbitral.

6.- Exequatur de laudos arbitrales extranjeros.

MODULO 5. MEDIACION COMERCIAL
INTERNACIONAL.
Prof. Responsable: M? ELENA COBAS COBIELLA

1.- Estado de la cuestion.

2.- Mediacién, féormula de resolucion extrajudicial

de conflictos.
3.- Anélisis de la legislacion aplicable.

4.- Mediacion comercial internacional.



Profesorado

Alfonso Ortega Giménez

Profesor Titular de Derecho Internacional
Privado, Universidad Miguel Hernandez de
Elche. Director de la Catedra de Relaciones
Privadas Internacionales UMH-ICAO de la
Universidad Miguel Hernandez de Elche.

Maria Elena Cobas Cobiella
Profesora Titular de Derecho Civil, Universi-
dad de Valencia.

Ana Fernandez Pérez

Profesora Titular de Derecho Internacional
Privado, Universidad de Alcaléd. Abogada y
asesora juridica en distintos arbitrajes.

Antonio Giménez Morera
Profesor Contratado Doctor, Universitat Po-
litecnica de Valencia.



METODOLOGIA Y SISTEMA DE EVALUACION:
El curso estarda compuesto de clases online semanales, materiales de apoyo (escritos, doctrina,
jurisprudencia...) y un ejercicio evaluatorio después de cada médulo.

CONDICIONES GENERALES:

A través nuestra plataforma digital, accesible desde cualquier dispositivo en cualquier momento,
los estudiantes podran acceder desde cualquier lugar y sin limitaciones, a las clases online del
curso, impartidas por grandes profesionales del sector. Ademas, podran realizar consultas ilimi-
tadas a los tutores y contardn con todo tipo de contenido de apoyo multimedia tedrico y practico
y acceso a documentacion auxiliar gue permita afianzar los conocimientos adquiridos a lo largo

CONTACTAR

@ cursos@tirantformacion.com
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